PROJET Triboulet

Madame Caroline Triboulet est propriétaire d’'unnpaie vente spécialisé danslatrition et

la diététique qui compte 2 salariés. Face a la baisse de sowitéctelle envisage de
développer la vente de produits non commerciaksés jour ; les compléments alimentaires.
Elle sollicite votre aide pour la conseiller surcl®ix de ces produits, sur les actions a mettre
en oeuvre et sur les outils facilitant leur veinteus disposez, en annexe, de ressources qui
peuvent vous aider dans votre réflexion

DEMARCHE METHODOLOGIQUE GLOBALE POUR LE PROJET

IDENTIFIER LE BESOIN ET DEFINIR
PRECISEMENT LE PROBLEME T

Travail en
groupe

v
ANALYSE ET REFLEXION SUR LA PISTE
CHOISIE EN TENANT COMPTE DES
CONTRAINTES DE L’'ORGANISATION

A 4

DIAGNOSTIQUER ET CONSTRUIRE DES
SOLUTIONS ARGUMENTEES DE LA PISTE
CHOISIE >

v

VALIDER LA SOLUTION PAR LA MISE EN
PLACE D’ACTIONS CONCRETES (sans
nécessairement les finaliser)

v

Travail
individuel

MISE EN COMMUN DES TRAVAUX DU

GROUPE AFIN DE FAIRE UNE Travail
PROPOSITION COMMUNE > { en groupe
ARGUMENTEE

NB : Objectifs de la phase mise en commun :
permettre a chaque éléve du groupe d’avoir une vue d’ensemble des travaux réalisés
de positionner le travail personnel par rapport aux autres productions du groupe
- de faire un choix final des actions mercatiques a mettre en place ou de les hiérarchiser.



RESSOURCES

http://www.complementalimentaire.org/public/spetdapnl/Guide%20complements%20alime
ntaires%200k.193.pdf

http://www.complementalimentaire.org/public/spetdan/DP%20SDCA%20101208.190.pd
f

http://www.complementalimentaire.org/public/speddaa/chiffres%20cles%20sdca%20200
8.194.pdf

http://www.credoc.fr/pdf/Sou/Conso-complements-alittaires.pdf

http://www.journaldunet.com/economie/tendances/dempgnts-alimentaires/4-secteurs-qui-
marchent.shtml

http://www.frederic-chartier.com/ressources-en-itimdex.php?2006/02/28/39-arguments-
de-vente-argumentaires-argumentations-commerciales

http://www.carrierecommerciale.fr/Fiches-Pratiq&sshmaire.asp

http://lwww.insee.fr/fr/ppp/bases-de-donnees/reamest/resultats/chiffres-
cles/n2/n2 62193.pdf




